
L’organisme de formation de
Villeneuve-d’Ascq, Alternati-
ve, continue son développe-
ment. Avec l’apparition de la
grippe A, il contre-attaque
avec AlterVisio.

Depuis déjà 13 ans, Alternative est un
organisme de formation en informati-
que, de la PAO en passant par Webde-
sign ou encore par la technique des
réseaux. Avec un effectif de 18 person-
nes et un CA estimé à 1,5 M¤ par an,
la société enregistre une croissance de
10 % par exercice.

Implantation à Reims
et Calais
À ce jour présent uniquement sur le
Nord et la Picardie, l’objectif d’Alterna-
tive est de s’implanter à Reims en
2010. « Ce qui permettra de créer à
terme 3 emplois sur place, confie la
co-gérante de la structure, Isabelle
Vermeersch. Nous projetons aussi de
nous installer à Calais pour parfaire
notre maillage territorial. »
Croissance continue, la formation est

toujours utile à l’entreprise. Mais,
depuis septembre Alternative devance
certaines problématiques qui pour-
raient provoquer une baisse de fré-
quentations dans ses salles de forma-
tions. « Nous proposons déjà aux
entreprises un système d’auto-forma-
tion. Dans une continuité d’activité,
nous avons décidé d’étoffer notre
offre de services avec AlterVisio. Ce
système nous permet notamment
d’éviter les désagréments liés à la grip-
pe A », confie le co-gérant de l’orga-

nisme nordiste, Jacques Digeon.
Le concept : formation en temps réel à
distance et sur-mesure. « L’attrait de
cette formation réside dans la souples-
se des plannings, dans la réduction
des coûts annexés aux formations
(frais d’hôtels, de restaurants ou kilo-
métriques) », insiste Jacques Digeon.
Dispensé par un formateur et adapté
aux problématiques de sécurité des
entreprises, ce système d’e-learning
s’adresse surtout à des groupes de
personnes réduits en formation et à

des stages plutôt de perfectionne-
ment.

Activité complémentaire
« AlterVisio ne remplace en aucun cas
les avantages d’une formation en sal-
le. Il s’inscrit en complément. Mainte-
nant, grâce à AlterVisio, nous pou-
vons aussi proposer aux dirigeants
des web-conférences en direct adres-
sées à un grand nombre de collabora-
teurs », considère Isabelle Ver-
meersch.
Avec cette offre, Alternative compte
bien avoir un complément de revenus.
Ce type de service dispensé aux entre-
prises devrait représenter en 2010
près de 5 % du CA de la société. Avec
250 clients, ses 5.000 stagiaires par
an et ses 10 salles de formation, Alter-
native voit réellement ces nouveaux
produits comme des relais de croissan-
ce supplémentaires et non comme des
substituts à la formation classique.

Thomas Baume

Tél. : 03.20.41.55.33.
www.alternative-formation.fr

l Jacques Digeon et Isabelle Vermeersch, les deux gérants d’Alternative.

La concession nordiste Inlin-
gua, spécialiste de la forma-
tion en langues pour entrepri-
ses, fête ses 30 ans. En 2010,
de nouveaux centres vont
ouvrir dans la région.

Réseau suisse de 340 concessionnai-
res dans le monde dont une cinquan-
taine en France, Inlingua est présent
dans le Nord - Pas-de-Calais depuis
30 ans. « Nous nous sommes installés
à Lille, car nous y voyions déjà un car-
refour de l’Europe à l’époque », se
souvient la cofondatrice nordiste,
Françoise Bonnier, présidente d’Inlin-
gua France siégeant au bureau mon-
dial du groupe. Son frère Pierre Bon-
nier, P-dg, a pris les rennes de l’entité
nordiste en 2007, après le décès de

son beau-frère cofondateur.

Ouvertures en 2010
Dans la région, Inlingua compte à ce
jour 7 centres qui emploient 120 for-

mateurs (45 ETP). Spécificités locales :
80 % des formations portent sur l’an-
glais et une demande soutenue en
néerlandais. « Nous avons fait le
choix d’une ouverture de centres en
2010 avec le projet d’en créer deux »,
explique Pierre Bonnier n’excluant pas
aussi une croissance externe. Un nou-
veau centre doit ainsi ouvrir à
Maubeuge pour le bassin avesnois.
« Inlingua est en devenir, il y a de la
place pour de nouveaux concession-
naires. »
Ces ouvertures vont de pair avec le
lancement, début 2010, d’une nouvel-
le formation en français sur la commu-
nication interne et notamment la prise
de parole en public. « Chaque année,
nous créons de nouveaux produits,
note Christophe Gehu, directeur com-

mercial. Notre métier est de construire
des parcours de formation adaptés
aux besoins de l’entreprise, sur un cré-
neau : le face-à-face à 90%. »

Renforcer la communication
Parallèlement, Inlingua a engagé un
vaste plan de communication, qu’il
poursuit sur 3 ans pour créer un
réflexe auprès de ses clients. « Nous
avons décidé de mettre les pleins pha-
res sur notre savoir-faire en ingénierie
de formation, confie Philippe Bonnier.
Nous pouvons avoir un rayonnement
extraordinaire à périmètre constant. »
Réalisant 3 M¤ de CA, il mise sur
une croissance annuelle de 5 %.

Géry Bertrande

Tél. : 03.28.13.00.07 ; www.inlingua.fr
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À Douai, le bailleur social
SIA Habitat annonce 75 M¤
d’investissements avant
2020 dans le développe-
ment durable, mais aussi
l’expansion géographique.

Fin octobre, Bernard Ranvier, le pré-
sident du directoire de SIA Habitat
(groupe BPCE) posait la première
pierre d’un premier programme
locatif en très haute performance
énergétique (THPE), à Raimbeau-
court. Cette opération de 3,5 M¤
est l’amorce d’un vaste plan d’inves-
tissements en faveur du développe-
ment durable. « Nous allons inves-
tir 75 M¤ avant 2020 dans la réha-
bilitation thermique de notre parc,
en plus de 180 M¤ prévus en main-
tenance des logements », indique
Bernard Ranvier. Sur cette envelop-
pe de 75 M¤, 40 % seront autofi-

nancés, le Feder participant en par-
tie.

Développement sur Lille, le
littoral, la Somme et l’Aisne
Deuxième opérateur privé de loge-
ments sociaux dans la région, jus-
qu’à présent très discret challenger
de Vilogia, SIA gère 36.100 loge-
ments locatifs et a réalisé 650 loge-
ments en accession depuis 2001.
Un tiers du parc est à réhabiliter
d’ici à 2020 avec un surcoût de 12
à 15 % lié aux énergies nouvelles
qui diviseront tout de même les
charges par quatre.
Historiquement lié au bassin minier,
SIA a l’ambition de se développer
sur des bassins d’habitat où il est
peu présent. « Nous sommes en
train de prendre des positions stra-
tégiques sur l’arrondissement de
Lille et il y a une forte demande sur
le littoral. Nous avons aussi voca-
tion à nous développer dans la Som-
me et l’Aisne », confie Philippe Cho-
quet, membre du directoire en char-
ge du développement et de la pro-
motion. « En 2009, nous avons
pour objectif d’avoir lancé 900 loge-
ments locatifs », ajoute le président
qui rappelle : « Nous sommes parte-
naires de plus de 600 PME-PMI
régionales que nous privilégions
dans notre développement. » Cette
année, le chiffre d’affaires du
bailleur devrait atteindre les
210 M¤, en hausse annuelle de
7,7 %, pour un bénéfice de 30 M¤.

G.B.

Tél. : 03.27.93.07.07.

Alternative. Une opportunité
développée grâce à la grippe A

IBM. UN DATACENTER BANCAIRE DE 10.800 M² À SECLIN
IBM vient de louer un entrepôt logistique de 10.800 m² à Seclin, propriété de
Proudeed, pour héberger l’un des plus gros Datacenters au nord de Paris : un
centre de résilience pour ses clients Société Générale et Crédit du Nord.

Inlingua. Depuis 30 ans dans le Nord, un pilote
en matière de formation linguistique

NS ORGANISATION. PREMIER PÈRE NOËL NORDISTE À L’ÉLYSÉE
L’agence lilloise NS Organisation a décroché l’organisation et l’animation du Noël
de l’Élysée, détrônant ainsi le producteur qui détenait ce marché depuis 10 ans.
L’entreprise nordiste de 5 salariés engrange là une part importante de son CA
2009 qui s’élève à 450 K¤. L’anticipation a payé car NSO a été mise en concurren-
ce après avoir contacté l’Élysée pour connaître les modalités de l’événement.

KPMG. QUATRE NOUVEAUX ASSOCIÉS EN RÉGION
KPMG Nord - Pas-de-Calais - Picardie intègre de nouveaux associés : Fabri-
ce Cukiermann, 36 ans, directeur des bureaux de Lens et Béthune ; Arnaud
Delpierre, 39 ans, qui intervient et supervise les missions de commissaire
aux comptes auprès de PME et de groupes familiaux ; Marc Lengrand,
40 ans, spécialiste régional des mutuelles et de la santé ; et François Van-
dermeersch, 38 ans, directeur associé à Roubaix-Tourcoing et Lille Centre.

SIA Habitat. 75 M¤ à investir
dans la croissance durable

l Christophe Gehu, directeur
commercial ; Françoise Bonnier, DG.

l Bernard Ranvier et Philippe
Choquet emploient 500 salariés.
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